
Optimanifiesto



Somos un pequeño
equipo con el

objetivo de lograr
una gran misión.
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GetPlus nace de la mano de Orange Espagne tras haber ganado una
licitación para gestionar la optimización de las tiendas Orange en
España. Este servicio consiste en obtener el mejor acuerdo negocia-
do para mejorar las condiciones de las tiendas existentes, así como
de las nuevas ubicaciones.

GETPLUS

VALORES RACIONALES

Nuestros valores:

VALORES EMOCIONALES

A lo largo de todos estos años, hemos podido comprobar que
nuestros valores van muy estrechamente de la mano con los de
Orange, por eso sentimos esa sensación de familia profesional tan
íntegra y respetuosa.

• Transparencia
• Dedicación
• Decisión
• Integridad
• Calidad

• Concordia
• Atrevimiento
• Estilo
• Sencillez
• Optimismo

Desde el año 2008, la fundadora Beatriz Louzao entró a trabajar en  
el Dpto. de Inmuebles de Orange, la hoy denominada "familia 
Orange", y desde el 2014 pasó a ser "familia de GetPlus".



La confianza es
el cimiento invisible

que conduce a
un equipo a ganar.
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¿PORQUÉ ELEGIR A GETPLUS PARA CONVERTIRTE
EN TU MEJOR VERSIÓN COMO NEGOCIADOR?

1. Porque te va a hacer pensar diariamente como un negocia-
dor, a nivel profesional y personal. Cuando ambos niveles se
entrelazan, mejoras tu versión

2. Porque te va a impulsar a conseguir tu mejor propuesta
negociadora ante proveedores o clientes

3. Porque va a ayudarte a ver que las negociaciones complejas
pueden destrabarse mejorando la relación personal y gene-
rando la estrategia adecuada

4. Porque conoce los procesos internos de las grandes y
medianas compañías



Facilitamos,
negociamos y

conseguimos: nuestra
meta es lograr

tu objetivo.
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Ó P T I M A

NUESTRA METODOLOGÍA:
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¿CÓMO LO HACEMOS? CONSULTORÍA EN NEGOCIACIÓN

Mediante una metodología
propia basada en un amplio
conocimiento del mercado
actual y su legislación,
trabajo “a medida” para
ofrecer las mejores soluciones
a cada necesidad.

Un servicio “boutique” hecho
a la medida de nuestros
clientes, “solo para ti”.

En nuestra metodología
siempre importa la persona
antes que el negocio. Nos
acercamos a la necesidad de
nuestro cliente haciéndola
nuestra para ayudarle a
encontrar la mejor alternativa
y/o solución.

• Ahorra en todos los contratos de tu 
empresa.
• Optimiza los contratos de tu 
organización: arrendamiento (retail), 
proveedores, prestación de servicios y 
comisión mercantil.

AGENTE NEGOCIADOR EXTERNO

PÍLDORAS DE NEGOCIACIÓN

• Ahorra tiempo y alcanza tus objetivos 
con un negociador a tu disposición.
• Te acompañamos en las 
negociaciones que así lo requieras: 
facilitando el proceso para que alcances 
el mejor acuerdo.

Te enseñamos en píldoras de 5 y 10 
horas, a evitar la fuga de clientes y de 
oportunidades de venta en el transcurso 
de una negociación, así como a 
conseguir el acuerdo más optimizado de 
forma natural.



Impulsamos
tu mejor versión.

Tú impulsas a
tu empresa.

PRI NCI PI O Nº4

G E T P L U S



Nuestra manera de negociar la orientamos a conseguir resultados
que generen satisfacción para todas las partes implicadas en una
Negociación

Estás elaborados sobre la base de la experiencia en compañías 
Internacionales y nacionales, así como certificaciones obtenidas en
las mejores escúdeles de negocios de prestigio en Suiza y Francia

Transformamos tu enfoque de negociación compleja y lo
convertimos en negociación constructiva y enérgica para
que obtengas los mejores acuerdos para tu Departamento
Impulsamos hábitos óptimos desde el inicio de la
negociación, como el compromiso y la perseverancia
Mejora de habilidades a través del método de las 3 C y
las 3 H: estructurar la negociación para negociar con estilo
y eficacia
Enseñamos a adoptar una actitud negociadora de
forma natural

concesiones y contraprestaciones
Ayudamos a construir un margen de maniobra eficaz:



El precio es
lo que pagas.

El valor es
lo que recibes.
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BREVIARIO

BEATRIZ LOUZAO / Directora de GetPlus

Licenciada en Derecho
Máster en Dirección y Gestión de Realciones Internacionales
Máster en Dirección de Entidades Inmobiliarias
Formadora en el área de la negociación
Fundadora de la empresa de servicios de Real Estate,
Expansión y optimización de inmuebles, GET PLUS 5.0
Expertise en temas de negociación, desarrollo de negocio,
retail y optimización de inmuebles.

“Mi sueño era tener mi propia empresa para transmitir un sello perso-
nal de cercanía y trabajo de ”couturier”, que los clientes sintiesen que
cada “puntada” esté hecha con esmero y dedicación. Y con Getplus,
pude cumplir ese sueño.

Me encanta el deporte, la decoración, viajar, el mar y el aprendizaje
constante en temas de negociación, lo que me lleva a reciclar mis
conocimientos, recibiendo cursos anualmente en las mejores escuelas
de negocios en Madrid, París y Ginebra.

Y hay una cosa sin la que no puedo vivir: ¡El humor!”



Pensamos como Oscar Wilde:

“Hay que visualizar la luna,
porque al menos si no llegamos a ella,

acabaremos en las estrellas.”



CLIENTES GETPLUS

FAMILIA GETPLUS



Sin emoción
no hay negocio.



Gracias.



g e t p l u s . e s

En cada ostra se puede
esconder una perla, y los
buenos negociadores son

grandes abridores de ostras.


